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COPACO rachète le distributeur belge WestCase

Eindhoven/Ninove, le 5 octobre 2006  -  Le distributeur informatique Copaco annonce le rachat du distributeur belge WestCase NV, d’Anzegem.  Le Groupe Copaco est l’un des leaders de la distribution d’électronique grand public (CE), IT et télécom.  En Belgique, l’entreprise est constituée de Copaco Belgium, qui opérait anciennement sous la dénomination Dmax, de The Wireless Corporation et de Dmax Tr@nsperts. Avec sa division Revah Telecom, Copaco Nederland B.V. est aux Pays-Bas l’un des distributeurs les plus performants dans son créneau, tandis que Posline jouit pour sa part d’une excellente réputation en tant que spécialiste POS.  Depuis 2005, Copaco France opère au départ de Paris.

Fondée en 1996, WestCase SA est l’un des principaux distributeurs des GPS et PDA Mio, de supports d’archivage Pioneer, de matériel ICT et CE Sony, le Devolo et autres gammes plus importantes. WestCase s’inscrit de ce fait dans le prolongement des activités de Copaco Belgium, qui vise principalement les spécialistes IT, l'industrie, le secteur de la sécurité et le marché du "digital lifestyle" – et contribue en outre à une expansion des activités dans des segments tels que "retail", "automotive" et "telecom".
Ce rachat renforce la position de Copaco qui, avec un chiffre d’affaires de l’ordre de 600 millions d’euros et plus de 300 collaborateurs, représente une composante majeure du groupe EWG (European Wholesale Group) créé à son initiative, et qui réunit Copaco, Also (Suisse) et Esprinet (Italie).  EWG est un groupe de distribution européen qui opère dans 16 pays, enregistre un chiffre d’affaires de 5,5 milliards d’euros et compte plus de 3000 collaborateurs.

Selon Dany Mestdag, CCO chez Copaco B.V.: “Le marché de l’électronique grand public (CE), aujourd’hui en plein essor, ouvre de vastes perspectives pour tout un chacun.  Aujourd'hui, tout devient plus mobile, plus petit et plus rapide. WestCase détient en catalogue les produits à grand succès (“best sellers”) d’aujourd’hui et de demain – comme la navigation Mio, les ordinateurs portables Vaio, les écrans LCD Sony ainsi que divers produits audio et vidéo grand public.  Avec Copaco, WestCase a désormais accès à une vaste gamme de produits et de services. Le slogan de Copaco-WestCase “Découvrez aujourd’hui votre catalogue de demain” n’en prend que davantage de sens encore.  Chez Westcase, les clients ont toujours les mêmes interlocuteurs en interne - parce que nous croyons que ce sont ces interlocuteurs qui font la différence sur le plan stratégique.” 
Suite à la reprise par le Groupe Copaco, les clients de WestCase profiteront, par le truchement d’un système IT très structuré, d’un catalogue en ligne très élaboré et d’une liaison avec des systèmes de commande externes par le biais – entre autres - d’EDI, RSS et XML.  Ce rachat est synonyme en outre d’un système logistique étendu ainsi que de services de livraison rapides et efficaces.
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À propos de COPACO Belgium (www.Copaco-belgium.be)

COPACO Belgium – anciennement « Copaco-D²max » ou « D²max » -  est active en Belgique et au Luxembourg en tant que distributeur d'appareils de haute technologie pour les entreprises et les consommateurs. 

COPACO Belgium est ce que l'on appelle un « distributeur à valeur ajoutée » qui propose un programme de services complet à ses clients : ils sont accompagnés par l'entreprise dans les opérations relatives aux commandes et au transport et ils bénéficient de différentes possibilités de financement. COPACO Belgium dispose également d'une hotline réservée aux revendeurs et aux utilisateurs finaux. Elle offre en outre un service « sur site » et répond aux demandes spéciales de ses clients. 

COPACO Belgium est divisée en quatre départements : ICT, Connected Home, Software et Wireless/ Industry and Security Solutions.

La division ICT de Copaco vise les entreprises et les utilisateurs professionnels, avec des marques comme Xerox, NEC, Toshiba, Philips, Pioneer, Epson, Matrox et Neovo. La gamme professionnelle comprend des imprimantes, des écrans LCD et plasma, des scanners, des ordinateurs portables et des systèmes informatiques.

La division Connected Home de Copaco Belgium se concentre sur l'informatique et l'électronique grand public, avec des marques comme Yamada, KiSS Technology, Archos, Neovo, Freecom, Epson, Pioneer et V²Max, la marque « maison » lancée par D²max en 2003. L'offre grand public comprend des écrans LCD et TV, des périphériques de stockage et des lecteurs multimédias. COPACO Belgium se positionne d'ailleurs comme fournisseur de solutions de divertissement domestique de pointe. 

La nouvelle division Software de COPACO Belgium distribue des produits Microsoft, Kaspersky, Nero, Adobe et Computer Associates.

La division Wireless/ Industry and Security Solutions – l'ancienne Wireless Corporation – distribue des solutions sans fil, de protection et professionnelles.

L'entreprise a été fondée en 1999, sous le nom D²max. En juillet 2005, D²max a été reprise sous le nom Copaco-D²max par la société néerlandaise Copaco BV,  laquelle fait partie du groupe européen EWG (European Wholesale Group). EWG est active dans 14 pays et collabore avec environ 60.000 « revendeurs » IT en Europe. En septembre 2005, Copaco-D²max a étendu ses activités à la France avec la création de Copaco France SAS (www.copaco-france.com). En 2005, le chiffre d'affaires consolidé du groupe a atteint 550 millions d'euros.
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